山东大学2014年“创青春”公益创业大赛组织方案
公益创业是要求创业人员根据市场化的运作方法，以公益事业为目的，通过一定的商业模式，在保证创业项目正常运转的前提下，达到一定公益效果的创业比赛。公益创业大赛要求参赛者以服务社会，做公益事业为目的，通过撬动社会各界的资源来完成一定水准的公益实践项目。
一、参赛团队资格
1、所有我校在校本科生、硕士研究生和博士研究生均可以个人或团队方式参赛。在校生是指2014年7月1日以前正式注册的全日制非成人教育的本科生、硕士研究生和博士研究生（均不含在职研究生）。
2、团队中队员人数不少于5人，不多于8人，可跨学科、跨专业组队。
3、积极参与公益组织和活动，参加过各类公益创业实践类赛事或有过公益实践或创业经历的同学优先。
4、因复赛环节需有一段时间开展项目运行及实践，因此，凡参加比赛同学需确保时间和精力的投入。
二、 参赛项目资格
参赛项目需满足公益性、创业性与实践性的基本要求。
公益性：（1）参赛者应以公益为目的，基于对社会的充分了解和关注，瞄准某一具体社会问题进行立项，进而设计方案、付诸行动来加以解决；（2）赛事鼓励参赛者瞄准当前尚未得到足够关注或支持的社会问题或公益方向进行立项，鼓励“雪中送炭”而非“锦上添花”。
创业性：（1）参赛项目应采用商业运作的方式来解决瞄准的社会问题，应运用组委会配给的相对少量的启动资源，来撬动社会各界的相对大量的发展资源，以完成一项公益项目；（2）项目成型后，其运行状态应是在消耗资源的过程中通过某一商业模式不断引入新的资源，使项目可自身维持、可持续发展，单纯或主要使用赛会配给的启动资源支撑项目运行的“花钱买公益”的方式将不被接受；（3）赛事将考虑投入资源、吸收资源以及所产生的社会效益的比例；（4）赛事鼓励采用创新性的商业模式；（5）赛事鼓励具有普适性、可推广性的运作模式。
实践性：（1）项目执行计划的设计应充分考虑可行性，即需要考虑在预定的时间、人力、资源范围内，综合当地实际情况，设定切实可行的项目进度及目标；（2）赛事对项目的落实成果有较高的要求，凡进入决赛的项目，都应取得一定的落实成果，落实成果应与项目申报时的计划基本吻合；（3）赛事鼓励公益创业实践项目在完成赛事后继续运行，并将配给相应资源。
三、作品提交内容
参赛作品需提交公益创业计划书一份，内容包括项目简介、团队组成、项目背景、项目可行性分析、项目开展流程、资金需求预算及运转情况、拟实现的效果。已经开始运行的团队提交调研报告阐述项目发展前景的将更容易晋级决赛
四、参赛要求
1、参赛选手可通过山东大学创青春官方网站（http://sdu.tiaozhanbei.net/）将作品提交各学院，各学院选拔1件优秀作品提交初赛。组委会将组织专业人员根据项目计划书内容评选出10件作品进入复赛，对每团队给予1000元启动资金支持开展公益创业项目实践。
2、进入复赛的10支团队在之后的时间里可开始项目运行，运行效果越好晋级决赛的希望越大，并能获得更多的支持。
3、复赛将根据项目运行情况评选5支队伍进入决赛，决赛将采用答辩的形式进行，设金银铜奖及优胜奖。
五 、赛事环节
	第1、2周（3月9日前）
	大赛启动、宣传、推广
	官方公布大赛章程、报名信息、赛程信息。启动项目报名。

	第3周（3月16日前）
	参赛报名、学院审核
	 3月9日-3月15日，参赛选手网上提交作品，3月15日、16日，学院审核提交。

	第4周（3月23日前）
	复赛项目评选
	评选出10个优秀作品进入复赛。

	第5周-第7周
（3月24日-4月13日）
	复赛项目运行、项目沙龙
	 10个复赛项目开始运行，于4月13日前提交项目运行报告。并组织2-3次的沙龙，交流讨论。

	第8周（4月20日前）
	决赛项目评选
	根据项目运行情况，评选出进入决赛的5支团队

	第9周（4月27日前）
	决赛
	团队提供最终材料，并进行决赛，决出金银铜奖。


公益创业案例
案例一：“时来食往”订餐网
2011年10月27日，在“时来食往”订餐网的组织下，近三十名来自清华的学生一起来到了位于北京市的明园学校，为这所打工子弟小学的68名学生送去了10元一份的“爱心午餐”。看着孩子们欢快地吃着热腾腾的饭菜，在场的二十多个来自清华的“爱心买家”心中暗暗承诺，下次一定再来。
　　“时来食往”是由清华大学法学院本科生贺亮创办的一家订餐中介网站，顾客在网上浏览菜单下订单，合作餐馆在收到订单后，即会制作外卖并送达收费。和其他订餐网站不同的地方在于，它是一个践行公益的网上平台。顾客在订餐的同时，可以在网站上挑选和捐赠午餐，为农民工子弟小学的孩子们献出一份爱心。网站还采用“团购爱心”的送餐献爱心方式——当买家捐赠的午餐数量足够一个班级的孩子们享用后，便会在一周内将这批爱心午餐送到与网站合作的一所农民工子弟小学。另外，网站的运营者和网站的外卖商家也贡献出自己所有盈利，折算成“爱心午餐”的折扣优惠，吸引更多的顾客加入。
　　网站的创办来源于几个发起者对农民工子弟学校的调研，他们了解到，农民工子弟学校为学生供应的午餐品种单一、形式简陋、营养价值低，而孩子们大多家庭困难，也没有条件自行改善。于是，这激发了创业者们最朴素的理念——让这些孩子们吃上安全、美味、营养的午餐，而他们选择让公益行为得以延续的机制是——公益创业，用创业的收益让公益行动能够延续。
“时来食往”是2011年“北极光-清华”全国大学生公益创业实践赛的金奖团队。用公益理念经营创业项目，用创业资金回报公益事业，这是公益创业的核心理念。目前，“时来食往”网站不仅开展了数次爱心送餐的实践，还注册了公司，实现了网站运营的收支平衡；在公益创业的道路上迈出了坚实的第一步。它不仅聚拢了一群有热心、有干劲的公益创业人，还通过自己的宣传和实践，在爱心买家、卖家中传承了一份回报社会、关爱他人的爱心理念。
案例2：“阳光计划”团队
例如清华大学的“阳光计划”团队，其创意就来自一个朴素的念头：让每一个西部偏远地区走读的孩子能够吃上热腾腾的午餐。团队结合西部地区日照强烈的特点，融入环保节能的理念，设计并制造了一套简单而高效的太阳能加热装置，利用太阳能加热饭菜，促进孩子们的健康成长。他们的依托技术为光伏逆变器技术，商业模式为出售专利，生产制造厂家每出售一套产品，就支付给专利出售方用于制造10个加热饭盒的费用，以此实现可持续的公益效益。
案例3：“梦想花开”团队
我们团队提出创建“大山里的魔法教室”这个公益理念，通过为山区乡村小学改建文体活动室，弥补城乡素质教育鸿沟，使农村孩子在教育中获得梦想、快乐，学会爱与感恩。目前我们通过各种方式整合融资约30万元，在鄂西山区恩施改建了6间“魔法教室”，每间教室都有一流的多媒体设备、钢琴、图书墙、笑脸墙、艺术栏、梦想角。
案例4：林歌计划
“林歌”计划提出“为自己的碳排放买单”的口号，立足于北京大学学生的生活，促使同学形成“分类回收”的环保理念，倡导低碳生活方式，建设可持续校园。“林歌”计划主要包括三大部分：林歌基金、废品变树、创意环保宣传。林歌基金：学生合力创造并积累“林歌”基金，再配合社会资源的引入，将基金用于支持废品变树、学生环保科研、创意环保宣传等分项。废品变树：以寝室为单位，开设绿色账户。志愿者每月进入寝室回收废品。账户记录各次回收金额，而实际所得汇总用于植树造林。将校园垃圾（碳源）向树木（碳汇）转化，以此来为生活碳排放“买单”。创意环保宣：我们会结合环保主题来设计环保活动，让同学亲身参与，在欢乐当中潜移默化，接受活动环保理念。
案例5：绿净公益环保创业
“绿净公益环保创业”根据国家专利技术的授权，设计出一款针对生产城市污水脱氮除磷的一体化设备，在实验室试验反映效果极佳。项目推广方式为，本着为污水厂节约成本和产品推广的原则，将根据污水处理厂自身规模和运营情况，为污水处理厂免费提供研制的技术设备，进行安装试用，并免费提供设备脱氮除磷工艺所需添加剂。设备运行阶段，仅收取污水处理厂较以前传统工艺所节省费用的15%作为回报。通过该项目实施，不仅实现了污水处理厂和创业团队的双赢，，更通过无偿的技术普及和推广使得广大中小城镇的生活污水处理能力得到迅速提升，对环境生态的保护起到了积极作用。
案例6：电脑传爱
“电脑传爱”的团队利用暑假期间，收集了大学校园里学生用过的二手电脑，跟一家公司合作，进行拆解、维修后，送到农民工子弟学校，帮他们建立了“电脑教室”，并且大学生们还用自己的假期，给当地的农民工子弟教授电脑初级课程，既环保又公益，得到了受助学校和学生的一致好评。
案例7：甘霖计划
旨在提高土地贫瘠地区农村妇女的生活收入，引进简单易学的丝网花手工艺，培训妇女尽快掌握这一技能，帮助她们联系进货和销售渠道，将利润归还妇女。为她们今后的手艺制品进货提供投资来源。特色是以一次实践为妇女生产副业打开一扇新窗，改善一个农村长期收入水平，提高项目可复制性与延续性，使其能够在实践结束后自行良好发展。
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